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诚挚邀请

无重塑不盈利 打响阀门行业低价竞争突围战
    --阀门行业严控生产成本，提升订单交付能力专场课程
尊敬的贵宾：
您好！阀门行业的发展前景究竟如何?你可以说是一片光明，因为从全球范围来看,即便是面对经济萧条,阀门行业的市场需求依旧逐年稳增。尤其是中国市场,阀门行业发展迅猛,产品出口及市场占有率不断扩大,并且不断取代欧美日等国家和地区,成为行业的重要生产基地和主产品销售市场。2014年我国阀门产量为1031.9万吨，与上一年增长28.9%。但在这一片光明之后,我们看到的是整个国内市场低利润、高竞争的市场环境,“多、小、繁、弱”是国内阀门行业的现状。所以,尽管国际阀门市场上流动的产自中国的阀门产品越来越多,但国际阀门市场的话语权并不在中国企业手中。面对如此残酷的竞争环境,整个国内的阀门行业正面临变革,如何才能平稳度过这一“阵痛期”,如何才能确保企业始终握有强大的盈利能力?
归根溯源,还是需要从订单说起!当前经济环境之下,阀门行业订单交付能力等于企业盈利能力。如何找到和解决企业订单交付的瓶颈?如何快速提升企业订单交付能力?如何帮助企业提高产品良率,减少损失?为此,鼎捷软件特于2015年6月26日（周五）,在宁波万达索菲特大饭店举办以“无重塑不盈利,打响阀门行业低价竞争突围战”为主题的专场课程,该课程旨在从信息化的角度,帮助企业破除订单交付中的瓶颈,找到严控生产成本、提升经营效率、精进企业管理的策略。

期待您的莅临！
鼎捷软件股份有限公司
二零一五年六月
	活动议程


	时 间
	议 程
	课程目标

	13:00-13:30
	签到&欢迎莅临
	

	13:30-14:35
	影片赏析:探讨寻找企业管理瓶颈的方法
讨论分享:探询影响阀门行业盈利的瓶颈
· 金属价格波动大,报价难以快速、准确

· 难以有效控制生产成本

· 难以快速响应客户需求,确保交期

· 难以控制交期风险
	· 看职业经理人"罗格"如何在三个月内化解职业生涯最大危机:工厂订单逾期严重,库存堆积……从而理解瓶颈资源的定义以及改善方法;

· 共同寻找阀门行业管理及盈利瓶颈,分享鼎捷软件通过服务众多阀门行业所总结的行业共性难题和管理价值。

	14:35-14:50
	精美茶点 休息一下
	 

	14:50-16:00
	影片赏析:如何有效改善瓶颈流程,提升订单盈利能力;

鼎捷阀门行业管理瓶颈解决方案分享;

· 它山之石:阀门行业寻找瓶颈资源,提升订单盈利能力案例分享。
	· 看钟纳如何到厂指导罗格掌握瓶颈理论(TOC)的5个关键步骤, 最终实现了所有逾期订单的交付;

· 共同分享、解析鼎捷阀门行业案例客户管理方法。

	16:00-16:30
	交流与答疑
	 

	备注:主办单位保留最终修改议程之权利。

	讲师简介

	鼎捷软件 资深顾问 马凌波 
2007年加入鼎捷软件，作为鼎捷资深顾问，多年来从事企业管理信息化相关工作，拥有几十家制造型企业ERP的实施交付经验，特别是协助过众多阀门企业信息化咨询规划工作。马顾问通过信息化应用与现代企业管理相互结合，成功协助企业借由提升控制力来强化企业执行力，运用IT提升管理方法，以工具来指导管理实施，改善自身的战略执行力。


	活动信息

	6/26 (五) 宁波
宁波万达索菲特大饭店【3F】
· 地址：鄞州区四明中路899号（与天童北路交叉口）
【联络窗口】

· 张成才    电话：13588826162    传真：0574-87705753    E-mail：zhangcc@digiwin.biz
【适合参会对象】
· 董事长、总经理等经营层高管;
· 销售、生产、物控、财务、等部门主管;
· 欢迎企业高管率主管团队组团参加。
【课程效益】
· 协助分析影响行业盈利能力的关键瓶颈,掌握分析方法,产出从目标衍生的精进管理方法,了解建立提升企业盈利能力的方案
【报名回执表】

	会议主题
	无重塑不盈利,打响阀门行业低价竞争突围战---阀门行业严控生产成本，提升订单交付能力专场课程
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